CLIENTES SENSIBILIZADOS PARA A CAPTACAO
DE ENERGIA RENOVAVEL

Que conselho deixa aos clientes que
querem tornar os seus espagos mais efi-
cientes?

Em primeiro lugar sensibilizamos para as
questoes ambientais e para a importancia
de terem presentes aspectos relaciona-
dos, por exemplo, com a captacao de ener-
gia renovavel e emissoes de gases. Apos
uma analise ao perfil, tipologia e necessi-
dades de consumos energéticos ajudamos
naseleccao de equipamentos que melhor
se adaptem a cada caso, recorrendo pre-
ferencialmente a solucoes que integrem
equipamentos que consumam energias
limpas, como éo casoda energia solare bio-
massa.

No caso das empresas industriais, quais
as solugoes mais amigas do ambiente?
Mediante um cuidado levantamento de
necessidades e consumos a Macolis reco-
menda sistemas que vao de encontro as
efectivas necessidades a nivel térmico e
energético, precisamente para evitar in-
vestimentos desnecessarios ou desajusta-
dos. Actualmente as solu¢oes mais solici-
tadassaoa nivelsolar,quer na vertente tér-

mica quer fotovoltaica por ser a energia
mais limpa e econémica e mais adequadas
para as necessidades a nivel industrial.

A producao de electricidade renovavel é
uma das metas que o Governose propoe
aumentar. Tendo em conta a procura de
equipamento para auto-consumo de
energia solar, como avalia a pretensao go-
vernamental? E como é possivel levar
mais pessoas a optar por estas solu-
¢oes, sem que se cometam erros do pas-
sado?

Por sermos um pais com elevada exposi-
¢aosolarebastanterepartidaaolongo de
todo o ano, € uma boa meta governamen-
tal e pertinente. Contudo deveria seracom-
panhadadaadequadainformacao, sensi-
bilizacao a nivel da rentabiliza¢ao e pro-
teccao ambiental e mesmode apoios efec-
tivos ao investimento e naomeros fundos
de eficiéncia que acabam por rejeitar gran-
de parte das candidaturas apresentadas. E
possivel levar mais pessoas a optar por so-
lugoes fotovoltaicas com adequados estu-
dos e anélise de perfis de consumo. E tam-
bém necessaria uma adequada conscien-

cializacao a tipologia de habitos de con-
sumo que por vezes tém de ser adaptados
a uma nova realidade, como o caso de con-
centrar porexemplo 0sconsumos possiveis
nos horarios com maior exposi¢ao de luz so-
lar para uma maior rentabilidade.

A Macolis criou um centro de formagao
para minimizarumadas lacunasdo pas-
sado, relacionada com aformacgao de téc-
nicos paralidar com asnovidades que o
mercado langava quase diariamente.
Quais as mais-valias deste centro?

O centro de formacao Macolis dirige-se
principalmente aos nossos clientes profis-
sionais com o objectivo de proporcionar um
acompanhamento, conhecimento directo
e esclarecimentos técnicos de instalagao so-
bre produtos e solugdes que vao evoluin-
do nomercado da climatizagao. Tentamos
ajudar os profissionais em todo o proces-
so desde aidentificacao de necessidades a
venda einstalacao dos sistemas de clima-
tizacao nos clientes finais, de uma forma se-
gura, eficiente e que possa pemitir o ma-
ximo de rendimento com uma aposta cui-
dada na qualidade dos equipamentos.



